


O que é ser um trader?



A PROFISSÃO TRADER

❑ Trade e Trader Day Trade e Day Trader

❑ Primeiro precisamos saber o significado do termo. “Trade” é negociação em inglês. Logo, “Trader” é um
negociador.

Day Trade são negociações que abrimos e fechamos em um mesmo dia e “Day Trader” é o profissional
(negociador) especialista nessas operações de curto prazo, que são encerradas no mesmo dia.

❑ O que faz um Day trader?

❑ Um day trader é um especulador, está focado no preço e na sua oscilação durante o dia. Ele ganha dinheiro
acertando previsões de curto prazo nessas movimentações. Através de técnicas de análise de
probabilidade, ele avalia os cenários e os movimentos recentes.

❑ Se ele acredita que vai subir, ele compra pra revender depois, se acredita que vai cair, ele vende para
recomprar depois.

❑ Seu lucro vai estar na diferença entre essas operações de compra e venda, que chamamos de spread.



ESPECULADOR VS. INVESTIDOR

O INVESTIDOR O ESPECULADOR

Busca construção de patrimônio Busca renda recorrente

Ganha com crescimento da empresa
e lucros (dividendos)

Ganha com variações de preços

Visão de longo prazo Visão demédio e curto prazo

Precisam entender a fundo sobre a
empresa que investe

Precisam entender o motivo das
oscilações do preço



O PERFIL DE UM TRADER

❑ Conhecimento de mercado global;
❑ Um trader profissional acompanha e monitora os principais Índices (EUA, Europa, Ásia), as commodities de

maior impacto nas bolsas, pares de moedas, títulos públicos entre outros ativos para uma análise de
sentimento de mercado.

❑

❑ Sempre atualizado em notícias e dados econômicos;
❑ Acompanha o calendário de relatórios e indicadores macroeconômicos das principais economias do mundo,

como taxa de juros, taxa de desemprego, PIB e etc
❑

❑ Características comportamentais de um trader de sucesso;
❑ Trader precisa ter total segurança em sua metodologia, ter disciplina, foco, autocontrole e paciência para

executá-la



OS PERFIS DIFERENTES ENTRE TRADERS

Não existem dois traders iguais…

❑ Estilos operacionais:
❏ Há um processo de autoconhecimento durante seu desenvolvimento como trader profissional. ferramentas

como diário de trader nos ajudam a definir nosso estilo operacional, baseado nos nossa estatística.
❏

❏ Exemplos:
○ Agressivo na entrada, conservador no gerenciamento;
○ Conservador na entrada, agressivo no gerenciamento.



DISCIPLINA E PLANEJAMENTO

❑ Monte uma agenda de estudos;
❑ Caderno de anotações;
❑ O Poder da Disciplina para criar Hábito;
❑ Elaborar e testar seu plano de trading;
❑ Usar a conta demo focado em testar suas estratégias e treino da técnica;
❑ Importância de um diário de trades (auto conhecimento);
❑ Quando recomendamos passar para a conta real.

AJUSTE DE METAS E EXPECTATIVAS

❑ Iniciantes e os cuidados com overtrading;
❑ Quantos trades são saudáveis por dia e semana;
❑ Tenha metas realistas;
❑ Pensar em percentual;
❑ Pensar em resultado financeiro nomédio prazo;
❑ Relatório de performance e taxa de acerto em blocos de operações.




