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.~ Vendendo as Milhas
Produzidas

NOCOES BASICAS




S NoctESBASIGAS

1°PASS0: Acumule pontos com seus habitos financeiros e
transferir em promocoes bonificadas para os programas de
fidelidade das companhias aéreas. SO depois da transfe-
réncia que seus pontos viram milhas.

VENDA: E a emissao de passagens aéreas com milhas para
outros passageiros cobrando um valor por isso.

Sempre calcule o valor do seu milheiro

@ CICLO DE ALTA: Quando o mercado esta com poucas pro-
mocoes. Bom momento para venda, com as milhas valo-

rizadas.

@ CICLO DE BAIXA: Quando o mercado oferece muitas pro-

mocodes. Bom momento para compra, com milhas abaixo do
valor de mercado.
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Os ciclos nao sao universais e cada empresa
pode estar em um ciclo diferente!
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LIMITACAO DE CPFs

Cada companhia aérea limita as suas emissdes de
passagens para uma quantidade certa de pessoas,
conforme seus proprios termaos.

ATENCAO: se vocé ultrapassar o limite, sua
conta pode ser bloqueada temporariamente.

PRAZOS

POR ANO-CALENDARIO: De janeiro a dezembro para fazer
a emissdo. Janeiro do ano seguinte sua contagem é ze-
rada.

({)/ PERIODO DE 12 MESES: E necessario aguardar 12 meses
para Nova emissao, ou seja, 8 mesma data de emissao No
ano seguinte.

(\ZEMISSAO POR CADASTRO [TUDOAZUL]: A emissao é de 5
beneficiarios cadastrados por vez. Para cada novo bene-
ficiario cadastrado a emissao sO pode ser feita 60 dias
apos o0 cadastro.

71\7 AZUL INTERLINE: Emissdo com cias aéreas parceiras do
~ programa tudoazul, sem consumir CPFs.
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@goesrodrigo

@ Rodrigo Goes

X suporte@fabricademilha.com
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