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i3 COMUNIDADE SOBRAL DE TRAFEGO

LIGACOES
(COLD CALL)

Antes de fazer a ligacao, tenha em maos algumas informacées como: o
nome do decisor do negdcio, o que ele vende, como vende, se ja anuncia.
Nao se esqueca de fazer uma analise rapida do perfil ou do site da empresa.

Anote também os pontos de conexao que serdo usados durante a conversa
e a ordem das informacdes compartilhadas na ligacao é: comece dizendo
gue vocé e como vocé encontrou aquele negacio.

Em seguida, peca uma abertura para continuar a conversa. Caso vocé
receba um “sim”, apresente suas provas socais e ja comece a vender o seu
trabalho. Faca 3 perguntas qualificadas para ouvir o cliente.

Nao se esqueca de fazer um CTA com dias e horarios para conseguir uma
reunido com o prospectado e envie o convite posteriormente. Veja o

exemplo de um texto de abordagem em “bloco de notas da aula”.
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