Checklist para Um Pitch Perfeito

Estratégia para um pitch irresistivel que converte, baseado em promessa, publico-alvo
especifico, dor/desejo especifico, gatilhos mentais, mecanismo Unico, garantia, e um
nome sexy para o produto.

1. Promessa Clara e Atrativa

e A promessa é impressionante e deixa claro o maior beneficio oferecido?
o Exemplo: "Transforme sua saude e perca até 10kg em 90 dias com um método
natural e sem sofrimento."
e A promessa é especifica e alcancavel (ndo ambigua)?
o Exemplo: "Ganhe fluéncia no idioma inglés em 6 meses, dedicando apenas 20
minutos por dia."

2. Publico-Alvo Especifico

e \océ esta falando diretamente a um avatar de cliente ideal (com caracteristicas
demograficas, comportamentais, etc.)?
o Exemplo: "Para mulheres acima de 35 anos que desejam recuperar a disposi¢ao
e se sentir mais confiantes usando apenas 5 minutos do seu dia."
e Alinguagem esta conectada ao publico especifico (personalizada, sem
generalizagbes)?
o Exemplo: "Se vocé é empreendedor iniciante e ainda nao sabe como atrair seus
primeiros clientes, esta solugéo é para vocé."

3. Dor ou Desejo Especifico

e Ha clareza sobre a principal dor ou desejo que sera resolvido?
o Identifique a dor: "Esta cansado de tentar perder peso sem resultados e investir
em dietas que nao funcionam?"
o Projete o desejo: "Imagine usar aquela roupa dos seus sonhos e ouvir os elogios
das pessoas ao redor."
e Explique o impacto da dor/desejo de maneira emocional.
o Exemplo: "Sabemos como é frustrante se sentir estagnado enquanto todos ao
seu redor parecem avangar."



4. Gatilhos Mentais Aplicados ao Pitch

e Prova social: Inclua resultados ou depoimentos de outras pessoas que usaram o
produto/servigo.
o Exemplo: "Nossos clientes ja transformaram suas vidas com esse método. Mais
de 5.000 pessoas conquistaram resultados reais."
e Autoridade: Mostre que vocé ou seu produto tém base solida para garantir resultados.
o Exemplo: "Desenvolvido por especialistas certificados com anos de experiéncia
em [area especifical."
e Urgéncialescassez: Crie um senso de agao imediata.
o Exemplo: "Promogao valida apenas até amanha as 23:59, ou enquanto
houverem vagas disponiveis."
e Afinidade emocional: Mostre que vocé entende a realidade do cliente.
o Exemplo: "Ja estive no mesmo lugar que vocé e sei 0 quanto é dificil comegar —
mas também sei que é possivel transformar tudo."

5. Garantias que Reduzem o Risco

e \océ oferece uma garantia que tira o medo do cliente de tomar a decisao?
o Exemplo: "Teste por 30 dias e, se nao ficar satisfeito, devolvemos 100% do seu
dinheiro — sem perguntas.”
e \océ reforga a garantia apos apresentar o valor do produto, aumentando a confianga
para a compra?
o Exemplo: "Com garantia total, vocé s6 tem a ganhar. Ou funciona, ou vocé nao
paga nada."

6. Um Nome Sexy Para o Produto

e O nome desperta curiosidade e é facil de lembrar?
o Exemplo: "Método Transformagao Rapida 3.0" ou "Projeto Corpo dos Sonhos".
e O nome foca no resultado desejado ou utiliza palavras que remetam a exclusividade ou
impacto?
o Exemplo: "Férmula Final para Conversao" ou "Academia de Vendedores Elite".
e O produto ndo parece genérico, mas sim a "solugéo definitiva"?
o Exemplo: "Plano Detox 21 Dias — Um Novo Vocé em Apenas 3 Semanas."

7. Mecanismo Unico: O Diferencial que Justifica a Promessa



e O que torna essa solugao diferente de tudo que ja existe no mercado?

o Exemplo: "Nao estamos falando de dietas extremas ou treinos impossiveis. O
Projeto Corpo dos Sonhos utiliza o Método Metabdlico Ativo™, uma
abordagem que ajusta seu metabolismo para queimar calorias até enquanto
vocé dorme. Desenvolvemos essa metodologia com base em estudos cientificos
que identificaram os alimentos e exercicios que aumentam a taxa metabdlica
naturalmente."

e Como vocé pode transformar esse mecanismo unico em algo plausivel e sexy?

o Exemplo: "Nosso Método Metabdlico Ativo™ foi criado com base em estudos
recentes da Universidade de Harvard, que provaram que nosso corpo tem
horarios naturais de pico para queima de gordura. N6s adaptamos essa
descoberta para trazer resultados reais e sustentaveis em apenas 3 meses, sem
que voceé precise passar fome ou fazer treinos exaustivos."

e Por que ninguém nunca ofereceu algo parecido?

o Exemplo: "Enquanto muitos programas focam apenas na contagem de calorias,
0 Método Metabdlico Ativo™ vai além, ajustando sua alimentagc&o a um ciclo
metabdlico personalizado para o seu corpo, 0 que maximiza a queima de
gordura mesmo quando vocé esta descansando. Nenhuma outra metodologia
combina ciéncia e personalizagdo como essa."

8. Finalizagao com um Call to Action Poderoso

e A acao desejada esta clara (o préximo passo para o cliente)?
o Exemplo: "Clique abaixo e comece agora! Nao perca mais tempo vivendo o
mesmo problema."
e O CTA reforca o beneficio?
o Exemplo: "Garanta ainda hoje o caminho para sua liberdade financeira."

Pitch Final Pronto para Exemplo

Chega de tentar emagrecer sem sucesso!
Conheca o Projeto Corpo dos Sonhos, um programa exclusivo para mulheres ocupadas
que querem perder até 10kg em 90 dias — tudo isso sem abrir m&o da sua rotina.

O segredo da nossa metodologia estda no Método Metabdlico Ativo™, que combina um plano
alimentar ajustado aos ciclos metabdlicos do corpo e exercicios rapidos de 5 minutos
desenvolvidos com base em estudos da Universidade de Harvard. O resultado? Vocé queima
calorias ao longo do dia — e até enquanto dorme.



Vocé sabia que mais de 2.000 mulheres ja estado vivendo essa transformag¢ao? Uma delas é
a Ana, que, com trés filhos e uma rotina corrida, conseguiu emagrecer 8kg e aumentar sua
disposi¢cao em apenas 2 meses!

Garantimos resultados reais com devolucgao do seu dinheiro em até 30 dias se vocé nao
estiver totalmente satisfeita.

Agora a noticia mais importante: esta é a ultima semana para vocé se inscrever e aproveitar
o desconto de 40% OFF. N&o perca a chance de alcangar a sua melhor versao. Clique abaixo
e comece agora!
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