PRECIFICANDO
SEU PRODUTO

O seu produto é a gestéo de trafego e vocé nao pode dormir sem pensar em
como melhorar os resultados do seu cliente e a percepcao de valor sobre o
que vocé oferece.

Tenha em mente que quanto mais vocé investe em vocé, mais cara fica a sua
hora. Entao, eu recomendo que vocé cobre pelo menos R$1000,00 para fazer
trafego pago.

Mas caso a experiéncia seja imperdivel, trabalhe gratuitamente durante um
periodo. Caso vocé ndo consiga novos clientes por causa do seu preco, nao dé
um valor menor, mas negocie seus entregaveis com o cliente.

Calcule quanto vale a sua hora através da planilha calculadora disponivel na
aba “materiais”. Para encontrar o valor da sua hora vocé precisa definir quanto
tempo por dia vocé esta trabalhando, com também seus gastos mensais.

Além disso, defina suas metas quanto a remuneracao futura, ou seja, quanto
vocé quer ganhar nos préximos meses. Mas nao queira pular de mil reais para
cinquenta mil reais. Crie metas mensuraveis.

Defina quantas horas vocé gasta por dia com o seu cliente. Lembre-se que
voceé precisa configurar, criar campanhas, otimizar anuncios, fazer pesquisas,
relatérios, dar feedbacks e fazer reunides.

Se vocé ainda ndo tem nocao de como calcular o tempo gasto em cada
cliente, cologue um crondmetro na hora de fazer as atividades para
descobrir.

Quando o cliente pedir desconto, mostre a ele a reducéo do seu tempo de
trabalho e ndo se esqueca de lembra-lo que os resultados podem ser
impactados por essa escolha.

ﬂ COMUNIDADE SOBRAL DE TRAFEGO




