
STORIES
AULA 7

 



OS STORIES SÃO O 
PRINCIPAL CANAL DE 

VENDA E FIDELIZAÇÃO 
DE COMUNIDADE NO 

INSTAGRAM

 



 



NARRATIVAS
STORIES
SEQUÊNCIAS

 



 



STORIES SÃO O LUGAR ONDE O PÚBLICO 

COMEÇA A CONFIAR 
NA SUA MARCA

 



INSERT

 

https://docs.google.com/file/d/1hCyxQk-F0uvsAEDrnfKumBI1elS14qCd/preview


GERAR IDENTIFICAÇÃO

 



GERAR IDENTIFICAÇÃO

EDUCAR E AUMENTAR O DESEJO

 



CONDUZIR O SEGUIDOR PARA AÇÃO

GERAR IDENTIFICAÇÃO

EDUCAR E AUMENTAR O DESEJO

 



Foto
5 segundos

Vídeo
60 segundos

 

https://docs.google.com/file/d/17lTD7DtPOaZ4ozxC8jy6BqV73DAJwDbt/preview
https://docs.google.com/file/d/1tiLh7GnFWYm-J4PuUTuygXqe6c9iEYRF/preview


ATENÇÃO INTERESSE dESEJO AÇÃO

 



enquetes caixinha de 
perguntas

emojis clicáveis emojis de 
arrastar

 



pin de 
localização

link pra fora da 
plataforma

contagem 
regressiva

recursos dos 
stories

 



ATENÇÃO

 



ATENÇÃO INTERESSE

 



ATENÇÃO INTERESSE dESEJO

 



ATENÇÃO INTERESSE dESEJO AÇÃO

 



Aurora Fit
Uma empresa (fictícia) de assinaturas de marmitas fitness gourmet e saudáveis.

Vendas: Instagram, Whatsapp e Site

ATENÇÃO INTERESSE dESEJO AÇÃO

 



Advogada previdenciária
Presta o serviço de consultoria jurídica online

Primeiro contato via DM

ATENÇÃO INTERESSE dESEJO AÇÃO

 



Aurora Fit

Advogada previdenciária

ATENÇÃO INTERESSE dESEJO AÇÃO

ATENÇÃO INTERESSE dESEJO AÇÃO

 



DMs

 



CONHECER O SEU CLIENTE

CLASSIFICAR POR NÍVEL DE INTERAÇÃO

AVALIAR QUEM JÁ COMPROU ALGO

 



 



Primeira 
abordagem

 



Construir 
valor

Primeira 
abordagem

 



Construir 
valor

CHAMADA 
PARA AÇÃO

Primeira 
abordagem

 



STORIES = 
RELACIONAMENTO 

E VENDA

 



STORIES = RELACIONAMENTO E VENDA

 



STORIES = RELACIONAMENTO E VENDA

FERRAMENTAS ÚTEIS

 



NARRATIVAS COM AIDA

STORIES = RELACIONAMENTO E VENDA

FERRAMENTAS ÚTEIS

 



NARRATIVAS COM AIDA

STORIES = RELACIONAMENTO E VENDA

FERRAMENTAS ÚTEIS

DM = CRM ORGÂNICO

 


