Frases de Atencao:

Antecipacao: Vocé esta prestes... a entrar no nivel dos ULTRA
CopyWriters...

Alertas: Nunca mais crie outra copy sem usar essa técnica..

Afirmacoes: A verdade € que... 99% nao sabe nada disso do
que eu estou falando

Intimidade/Confissao: Eu preciso te contar algo muito
particular...

Imagine vocé tendo uma conversa 1 al... sejaum
aconselhamento, uma “bronca” ou uma confissao...



Frases de Interesse:

Bastidores: A primeira vez que eu vi isso acontecendo... eu quase
nao acreditei... Ate hoje eu fico surpreso com os resultados.

“Resposta Mental”: Eu nao sei vocé... mas eu sempre quis [XYZ]
... Mas eu nunca conseguia encontrar nada que me ajudasse...

Ponto de Virada: E Foi quando finalmente isso aconteceu...

Técnica X:

TécnicaY:

Imagine vocé conversando com um pequeno grupo de
pessoas... elas estdo duvidando de vocé, mas nao falam
iss0... Vocé quer que elas se interessem contando a sua

experiéncia.



Frases de Desejo:

Promessa: Se vocé quer [Meta]... voceé precisa de [A
Promessa do seu produto]. Ex: Se vocé quer se tornar um
copywriter 5 estrelas... vocé precisa ter essas frases e
técnicas nas suas maos..

Causas: E por isso que a maioria das pessoas
fracassam...

Resumos: Aqui esta o que vocé precisa entender... Se
vocé entender isso... Bingo...

Esse ¢ 0 momento de conclusodes... Um
resumo final... frases finais...



Frases de Acao:

Ganho: Antes de falar os detalhes do programa... deixa eu
te falar o que vocé vai ganhar se comprar agora...

Quebrando o prec¢o: Faca as contas. Divida o valor da
prestacao por 30 e o valor sera: R$2.75 por dia...

Resposta mental: Eu ndo sei qual a sua atual situacao
financeira... Talvez seja um momento delicado. Talvez
nao. Mas aqui estao algumas razdes que podem te ajudar
a tomar uma decisao agora...

Esse & o momento de criar uma pressao “interna” e nao externa...
O texto precisa passar uma ideia de que: Essa € a coisa mais
Iogica do mundo para vocé fazer agora.. Mas se nao quiser. Ok.

Mas se pensar bem... nao faz mito sentido nao comprar.



Frases:

E aqui esta 0 maior erro que vocé precisa evitar se quiser [promessal

A unica coisa que voce precisa saber nesse momento €...

A historia que eu vou contar nas proximas linhas ird mudar a sua maneira de enxergar [ XYZ)]

Eu nao deveria falar isso abertamente. Mas sera por uma boa razao.

Apresentar esses hastidores nédo € algo que eu costumao fazer. Mas eu vou correr esse risco.

Lu nao se1 se vocé ja experimentou [desejo do publico]. Mas todos que conseguem, sdo unanimes.
Eu vou resumir as partes mais importantes para vocé agora.

Se vocé entender apenas essa [rase, 0 resto nao importa. Aqui esta:



Frases:

Eu ndo se1 exatamente qual a sua situagao financeira nesse momento.
Mas se estiver ao seu alcance...

Aqui estao algumas razoes para vocé considerar agir agora.

A maioria das pessoas que conseguem alcancar esse resultado dizem a mesma coisa:
[ Afirmacao que vocé quer fortalecer]

Se vocé € [Segmentacao| existem algumas coisas que sdao obrigatérias para ter [meta]. ..
Aqui estao duas delas...

Todo mundo sabe que [algo que o publico ja reconhece]
0 que a maioria nao faz ideia € [afirmacdo nova que voce quer fortalecer]



