


Como criar uma campanha no Google Ads para trazer mais clientes? Essa

pergunta será respondida neste tutorial. Então, acompanhe este passo a

passo com atenção e leia quantas vezes julgar necessário.

Acompanhe.

01 Dentro do gerenciador de anúncios do Google Ads, clique em “nova

campanha”:

02 Agora, escolha o objetivo da campanha. Neste exemplo vamos criar

uma campanha focada em “leads”. Feito isso, clique em “próximo”:

03 Eu recomendo que você comece testando uma campanha de pesquisa

Para isso, selecione “pesquisa” no painel “selecione um tipo de

campanha”:
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04 No painel “selecione como você quer alcançar sua meta”, selecione a

opção “visitas ao site”. Em seguida, coloque a URL do site em questão:

05 Ao final da página, não se esqueça de colocar um nome em sua

campanha. Em seguida, clique em “continuar”:
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06 Em “lances” defina em qual métrica você quer focar. Caso você escolha

“cliques”, eu aconselho que você coloque um limite para ele e aumente

caso o resultado não seja bom. O mesmo raciocínio se aplica para a

métrica “conversões”. Neste caso, eu recomendo que o CPA desejado seja

de R$10,00 (dez reais). Feito isso, clique em “próxima”:

07 Em “locais” selecione onde que você quer que seu anúncio seja

veiculado:
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08 Agora, coloque os idiomas português, espanhol e inglês no campo

“idiomas”:

09 Em “segmentos de público-alvo” coloque todos aqueles que estão

relacionadas a marketing:

10 Clique em “procurar” e adicione mais informações sobre o seu

público-alvo:
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11 Como deixamos selecionada a opção “observação” isso significa que

você não vai anunciar para essas pessoas, mas que o Google vai te avisar

quando essas pessoas pesquisarem por esses assuntos selecionados:

12 Clique em “mais configurações” e coloque a programação do seu

anúncio de segunda a domingo de preferência. Feito isso, clique em

“próximo”:
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13 Comece as alterações do seu grupo de anúncio. Dê um nome a ele no

campo “nome do grupo de anúncios”:

14 Agora, insira as palavras-chave para as quais você deseja anunciar:
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15 Agora, vamos configurar o anúncio. Acrescente seus títulos de acordo

com a sua estratégia. Lembre-se que quanto mais títulos, melhor:

16 Coloque também descrições para seus anúncios:

17 Sempre clique no “ver ideias” para receber do Google algumas

sugestões para fazer melhores anúncios:
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18 Em “imagens”, selecione as peças gráficas dos seus anúncios. Feito isso,

clique em “aplicar”:

19 Não se esqueça de colocar o nome da sua empresa:
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20 Adicione também o logotipo da sua empresa e os sitelinks com cases

de sucesso, por exemplo:

21 Lembre-se que quanto mais detalhes sobre o seu produto tiver no seu

anúncio, melhor. Você pode adicionar promoções, preços, formulários,

entre outras opções:
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22 Feito isso, clique em “concluído” e na sequência, selecione o

orçamento. Eu recomendo que você use R$30,00 por dia pelo menos.

Agora, clique em “próximo”:

23 E pronto, você acabou de fazer uma campanha no Google Ads. Agora,

revise sua campanha e se tudo estiver correto, clique em “publicar

campanha”:
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Fechou? Coloque sua campanha para rodar, veja o que funciona e o que

não funciona, otimize seus resultados e alcance o maior número de

pessoas possível. Caso precise, leia este material quantas vezes quiser, só

não deixe de colocar em prática tudo o que aprendeu agora.

Tamo junto!
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